
I will give an overview of the results for the first quarter of the fiscal year ending March 
2015.



I will first explain some of the highlights.

The group as a whole achieved increased sales and profit despite the impact of the 
Japanese reimbursement price cut. Operating income grew 21% compared to the 
previous year, hitting double‐digits even when excluding the impact of currency 
exchange rates. 

By individual company, Cardiac & Vascular experienced decreased sales in Japan due to 
reimbursement price cut, but increased sales overseas, with interventional systems 
leading the way. The new drug‐eluting stent, Ultimaster, was also launched in Europe in 
June as scheduled. This is a product fully developed in house from which we expect to 
see strong profit contributions. 

General Hospital company overcame difficulties including a recoil reduction in demand 
following the consumption tax increase and the reimbursement price cut in Japan and 
maintained profitability by cost reduction of General Hospital Products.

In Blood Management, the market continued to be a difficult one especially in Europe 
and the US, but the company still achieved increased sales and profit due to the growth 
of products including therapeutic apheresis.
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I‘ll now give an overview of the results. 

The average currency exchange rates during the period were 102 yen to the US dollar, 
and 140 yen to the euro. The yen was 3 yen weaker against the dollar, and 11 yen 
weaker against the euro in the same quarter of the previous year. With this tailwind of 
weak yen, sales increased by 3% over the previous year, for total sales of 114.9 billion 
yen. Currency exchange positively impacted this number in the amount of 3.2 billion yen.

Gross profitability improved 1.5 points over the same quarter of the previous year, 
thanks to a turnaround in General Hospital, where there had previously been negative 
impact due to slow ramp up of production for new products. This turnaround was 
accompanied by positive profitability attributable to the weaker yen.

SG&A increased 5% over the previous year, but R&D expenses decreased 12%. This 
change is due to the R&D expense of the DuraHeart 2 left ventricular assist system 
having been included in the previous year's first quarter numbers. 

As a result, operating income was 16.1 billion yen, a double‐digit increase of 21% over 
the same quarter of the previous year. Currency exchange positively accounts for 1.2 
billion yen of this amount. 

Ordinary income increased 12% to 14.4 billion yen. While net income was lower in the 
previous year due to temporary tax impacts, the amounts for this period returned to 
normal and resulted in an increased tax burden. This led to a 6% decrease in net income, 
for 8 4 billion yenfor 8.4 billion yen. 
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Now I will explain operating income variance analysis.

Operating income in the 1st quarter of fiscal 2014 experienced positive currency 
exchange impact, and there was an improvement to gross profit due to expanded sales. 
Increased production efficiency and lowered costs further contributed, and with a 
decrease in SG&A and R&D expenses, we were able to absorb 2.0 billion yen in negative 
impact from Japanese reimbursement price cut and increase operating income by 2.8 
billion yen for a total of 16.1 billion yen. 
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I will next explain sales by region. 

This graph shows sales and growth rate by region. The percentage shown in parentheses 
is the growth rate excluding currency exchange. 

Domestically, the reimbursement price cut resulted in a 5% decrease. 

Overseas, Cardiac & Vascular led the way in expanding sales 9% over the previous year. 
Overseas growth excluding currency exchange was 5% above the previous year. This 
resulted in overseas sales accounting for 62% of the total. 

Sales in China decreased 3% in the 1st quarter. This was a temporary factor related to 
revision of our local distributors arrangements, and we expect to see this year's growth 
to end up in the mid teens. 
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Next I will explain sales by company. 

Cardiac & Vascular and Blood Management, which both have a high percentage of 
overseas sales, achieved 9% and 4% growth, respectively. The percentages in 
parentheses denote growth rate excluding currency exchange. 
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This slide explains profit by segment. 

The company profits shown exclude amortization of goodwill and intangible assets 
occurring from the BCT acquisition. 

Of the three segments, Cardiac & Vascular and Blood Management saw increased profits, 
while General Hospital profit decreased. 

I'll next explain each individual segment's status.
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First, the Cardiac & Vascular company.

With sales of 54.5 billion yen, Cardiac & Vascular used overseas growth to overcome the 
impact of the Japanese reimbursement price cut and achieve 9% growth, or 5% growth 
excluding currency exchange. Segment profit grew 23% to 11.4 billion yen, or 8% growth 
excluding currency exchange. Segment profitability improved two points. 

Sales increased due to 2.8 billion yen in interventional systems overseas, and a global 
sales expansion of 900 million yen by the new neurovascular stent and balloon. 

In profitability, TCVS quality system improvement costs in the first quarter decreased 500 
million yen compared to the previous year. The Japanese reimbursement price cut 
impacted profit by 1 billion yen. 

As I mentioned in the highlights, one item of note is that the new drug‐eluting coronary 
stent, Ultimaster, was launched on schedule in Europe. 
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Next, General Hospital. 

Sales were 38 billion yen; a decrease of 4%. 

Segment profit dropped 4% to 4.6 billion yen, or minus 2% excluding currency exchange. 
Segment profitability remained 12%. 

The dip in sales following the recoil reduction in demand after the consumption tax 
increase resulted in 500 million yen of negative impact, centered in pumps and blood 
glucose monitor tips. Orders for domestic pre‐filled syringe business were also delayed, 
impacting negative 400 million yen . 

Profits saw 200 million yen in negative impact due to the Japanese reimbursement price 
cut, but 400 million yen in reduction of manufacturing cost was realized in General 
Hospital Products. 

Production of the Surflo V3 also began successfully in the Philippines in a step toward 
lower costs for that product, which had been a large negative factor last year. 
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Next, Blood Management Company. 

Blood Management sales grew 4% to 22.4 billion yen, or 1% growth excluding currency 
exchange. 

Segment profit grew 3% to 4.2 billion yen, or 1% growth excluding currency exchange. 
The segment maintained at 19% profitability. 

Falling prices in Europe and the United States and the changed timing of domestic 
customer orders due to its IT system changes negatively affected sales. On the other 
hand, overseas sales of therapeutic apheresis saw double‐digit growth to 600 million yen, 
and products led by blood component collection system in Asia and Central and South 
America expanded sales by 500 million yen.

Another item of note is that construction of the new Vietnam factory was completed in 
July, and production is soon to follow. 
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I will now explain the status of new products. These are the new products that were 
launched in first quarter. 

In addition to the drug‐eluting stent, Ultimaster, the products shown here were launched 
as scheduled, including those that were not previously listed in the mid‐term plan. 
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Here is the final slide. In the second quarter and beyond, we plan set the stage for 
further growth through enhancement of our pipeline by adding to previously announced 
products the launch of a new carotid stent in the neurovascular business. 

This concludes my explanation of the first quarter results for the fiscal year ending 
March 2015. 

Thank you for your attention. 
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